
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

高付加価値な商談を実践し、適正な利益を確保したい…。 

そんな営業関係者の切実な願いに応えます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

本物
、、
の<提案営業>の指導により、 

営業プロフェッショナルを養成します。 
 

 

<お問合せ先> 

  

 

 

 

◆営業手法マトリクス（提案営業は右上ブロック） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※売上は「売上額」を指し、利益は「利益率」を指します。 

 

 

  

  

 

 

 

提案力高 

★閉じこもり営業 

★おたく営業 

★独りよがり営業 

★生意気営業 

売上大 

利益大 

売上小 

利益小 

売上小 

利益中 

売上中 

利益小 

★顔出し営業 

★お奨め営業 

★御用聞き営業 

★お願い営業 

☆お役立ち営業 

☆Win-Win営業 

☆共創営業 

☆納得営業 

★いやいや営業 

★無気力営業 

★電話待ち営業 

★見積もり営業 

提案力低 

行
動
量
多 

行
動
量
少 

提案営業研修 

和田創研 
TEL 045-949-0012 FAX 045-949-0018 
〒224-0032 横浜市都筑区茅ケ崎中央17-26 
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